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•Begrüssung

•Wer sind wir?

•Trends in der Anwaltsbranche

•Wie hilft digitalCounsels Kunden und Anwälten?

•Wie funktioniert digitalCounsels?

•Demonstration

•Gebühren

•Q&A
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• Dominic Rogger CEO

• Muriel Voelkle COO

• Matthias Isler CTO

• Roland Wahrenberger VRP

• Marcel Hürlimann VR
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Branchenspezifische Trends

• Trend zur fachlichen Spezialisierung

• Zunahme der eingetragenen Anwältinnen und Anwälte

• Konsolidierung im Anwaltsmarkt - Der Aufstieg der Grosskanzlei

Branchenübergreifende Trends

• Kunden suchen online nach einfachen und schnellen Lösungen

• Neue Technologien als Wegbereiter digitaler Geschäftsmodelle

• Plattformgeschäfte als disruptive Geschäftsmodelle (Booking, Uber, Airbnb, Zalando)
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• Fragen des Kunden

• Hat der Anwalt Erfahrung im gefragten Rechtsgebiet, ist er spezialisiert?

• Ist der Anwalt gut?

• Was sind die Kosten?

• Wie wir den Kunden helfen möchten

• Mehr Transparenz, Einfachheit und Effizienz bei der Anwaltssuche und Mandatsabwicklung

• Einfacher Zugang zu Anwälten & Anwältinnen, Vergleichsmöglichkeiten

• DC als Ansprechpartner / Neutraler Support 

• Mehr Informationen aufgrund der Erfahrungen & Referenzen anderer Kunden 

• Verwaltung des Mandats an einem Ort 

• Einfache und transparente Zahlungsabläufe
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• Mandatsakquise

• Zugang zum grössten Marktplatz, grosse Reichweite - Triage und Matching führt dennoch zu 
passenden Mandaten

• Anwalt spart sich den Aufwand für Marketing, Akquise, Abklärung Zahlungbereitschaft

• Automatisierung des Akquise-Prozesses – direkt mit der Beratung starten und Leistungserfassung von 
der ersten Minute an

• Unterschiedliche Nutzung: Auslastung steigern, Kanzlei vergrössern, neuen Standort aufbauen

• Weniger Administration und mehr Zeit für die Anwaltstätigkeit

• Intuitive Zeiterfassung – mehr braucht es nicht für die Kundenzahlungen

• DC übernimmt Rechnungsstellung und Inkasso – Automatisierte Prozesse

• Plattform-Tools: Dokumente teilen, per Messenger kommunizieren, Aufgaben zuweisen 

• Dank Push-Nachrichten immer auf dem Laufenden
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• Anfrage platzieren 

• Anfragemaske in wenigen Schritten ausgefüllt

• Offerten sichten

• Bis zu drei Offerten von passenden Anwälten – bei Fragen kann der Kunde den Anwalt kontaktieren

• Zusammenarbeit starten

• Offerte annehmen und Vorauszahlung leisten

• Plattform-Tools (Messenger, Dokumente teilen, Aufgaben zuweisen) erleichtern die Zusammenarbeit 

• Rechnungen bezahlen

• Kosten jederzeit im Kundenkonto einsehbar

• Per Kreditkarte oder Banküberweisung
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Vorteile für Anwälte/innen:

- Erste Sachverhaltsabklärung durch 
digitalCounsels (oder Beobachter 
Beratungszentrum).

- Erstberatungsanfragen können an das 
Beobachter BZ weitergeleitet werden.

- Entlastung des Sekretariats, weniger 
Zeitaufwand für Sachverhalts-
abkärungen.



Vorteile für Anwälte/innen:

- Zeit sparen bei der Mandatsakquise
- Anfragen passend zur Mandatsstruktur und 

Spezialisierung
- Offertenabgabe mit minimalem Aufwand



Erstkontakt Offerte
Mandats-
abschluss

Vorauskasse Beratung
Rechnungs-

lauf
Schluss-

rechnung
Onboarding Offerte

Mandats-
abschluss

Vorauskasse Beratung
Rechnungs-

lauf
Schluss-

rechnung

Vorteile für Anwälte/innen:

- Zeit sparen bei der Administration der Fallabwicklung
- Delkredere-Risiko reduzieren
- Anwälte können sich auf die Beratung fokussieren – Admin Aufgaben sind 

ausgelagert
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• 6% des Rechnungsbetrags

• mindestens CHF 30.-

• maximal CHF 300.-

• 6% Rechnungsstellung und 
Zahlungsabwicklung 

• 2% Zahlungsschutz

Entspricht 5 Minuten pro Stunde
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• Softwarenutzung und Data 
Storage  CHF 480.- pro Jahr 
(CHF 40.- / Monat)





Dreikönigstrasse 7
8002 Zürich

digitalcounsels.com
+41 43 505 19 00


